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MOTTO 

 

“Orang yang tidak mudah menyerah, akan lebih sulit untuk 

ditumbangkan” 
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ABSTRAK 

 

“PRODUKSI  

PEMBERSIH BLOK MESIN (PEERLESS POWER) DAN 

MEMASARKAN PRODUK DI KOPERASI KONSUMEN 

AL MUAWANAH SYARIAH” 

Oleh Rani Artika, 1911140191 

 

Pemasaran adalah suatu aktivitas yang berkaitan dengan 

kegiatan produksi, penentuan nilai jual, penentuan prosedur 

penyaluran, dan menyampaikan pesan yang menjelaskan 

mengenai produk yang ditawarkan atau disebut dengan iklan. 

Tujuan dari pemasaran yaitu membantu konsumen dalam 

memperoleh produk yang sesuai dengan kebutuhan. Jadi kerja 

sama dalam pemasaran produk pembersih blok mesinn Peerless 

Power di Koperasi Konsumen al Muawanah Syariah adalah sebuah 

pemasaran yang dilakukan oleh pelaku PKM dan pihak koperasi 

yang dimana keduanya memperkenalkan produk Peerless Power 

kedalam website Koperasi, disana pelaku usaha banyak melakukan 

pembuatan iklan yang menarik disertai dengan kegunaan produk 

Peerless Power dan pihak koperasi membantu memasarkan 

melalui websitenya, dan nantinya pihak Koperasi mendapatkan 

bagi hasil sebesar 10% dari penjualan produk. Penelitian ini 

bertujuan untuk mengetahui apakah bekerja sama dengan Koperasi 

Konsumen al Muawanah Syariah berjalan dengan efektif bagi 

pelaku PKM. Dari hasil penelitian bekerja sama dengan Koperasi 

Konsumen al Muawanah Syariah adalah sebuah keputusan yang 

tepat, dengan adanya kerja sama ini produk Peerless Power muda 

dikenal oleh banyak kalangan sehingga permintaan produk pun 

meningkat. 

 

Kata Kunci: kerja sama, pemasaran, produk kreativitas 

mahasiswa 
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ABSTRACT 

 

"PRODUCTION 

MACHINE BLOCK CLEANING (PEERLESS POWER) AND 

PRODUCT MARKETING IN AL MUAWANAH SYARIAH 

CONSUMER COOPERATION” 

By Rani Artika, 1911140191 

 

Marketing is an activity related to production activities, 

determining selling points, determining distribution procedures, 

and conveying messages that explain the products offered or called 

advertising. The purpose of marketing is to assist consumers in 

obtaining products that suit their needs. So cooperation in 

marketing Peerless Power machine block cleaning products at the 

al Muawanah Syariah Consumer Cooperative is a marketing 

carried out by PKM actors and the cooperative where both of them 

introduce Peerless Power products to the Cooperative website, 

there many business actors make attractive advertisements 

accompanied by the use of Peerless Power products and the 

cooperative helps market through its website, and later the 

Cooperative gets a profit sharing of 10% from the sale of its 

product units. This study aims to find out whether working with the 

Al Muawanah Syariah Consumer Cooperative is running 

effectively for PKM actors. From the research results, 

collaborating with the al Muawanah Syariah Consumer 

Cooperative is the right decision. With this collaboration, young 

Peerless Power products are known by many people so that the 

demand for products has increased. 

 

Keywords: coomperation, marketing, student creativity products 

 


